Notice pdf - Négocier en anglais

Type de contenu : Texte

Type de médiation : sans médiation

Type de support : Volume

Titre(s) : Négocier en anglais/ Nathalie Chalvesche,...

A pour autre édition sur un support différent : Négocier en anglais Nathalie Chalvesche... 2021 Paris
Ellipses 978-2-340-05912-2

Publication : Paris: Ellipses

Description matérielle : 1 volume (167 p.) : couv. ill. ; 24 cm

ISBN : 978-2-340-05464-6

EAN : 9782340054646

Classification décimale Dewey : 420.243 81
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Résumé ou extrait : Cet ouvrage seravotre alié pour toute négociation, en particulier dans un contexte
international. Chaque partie comprend une section théorique explicative en frangais avec des expressions
anglaises expliquées ou des listes de vocabulaire, le tout suivi de nombreux exercices d'entrainement en
anglais qui sont corrigésalafin du livre. Les facteurs clés du succes de toute négociation sont mis en
avant al'aide d'exemples variés, d'études de cas et de synthéses grammaticales. Les contenus peuvent étre
utilisés en autoformation par des étudiants al'université ou en écoles spécialisées dans I'enseignement
supérieur, ou pour préparer un stage en entreprise. Ils peuvent aussi étre un outil pour les professionnels
qui souhaitent approfondir leurs connaissances en négociation internationale

Sujet - Nom commun : Vocabulaire anglais
Anglais commercial
Négociations (affaires) -- Terminologie

Forme, genre ou caractéristiques physiques : Manuels pour locuteurs du frangais
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